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Der folgenden Tabelle sind diverse Betriebsformen des Einzelhandels aufgefuhrt:

Vo

Verbraucher .

= Ca. 500
6.000 gm

O0000pn
7

Fachdiscountor [liaehaiaiad

* | d R Keineres

brokes Sortiment
Alles unter einem Dach®

Stark begrenzies
Lebonsmitielsortiment

@ 1.000-1.400 Artikel
Erginzt um Non-Food-
Artkel und Markenartivel

Service/ Waren- Lage
Prelsniveau prasentation

: mm * Ofene Weren-

prsontaton

angetote + Sebsbedienung Stadtranclagen
k QMMMWI . dominant
" pog rMcesm . Einfeche bis
« Aggressive onfachste Innenstddtische
Niedrigpraispoliik Priisentation Nebenlagen und
+ .Davomiedrig- * Reine Selbst- Stadtrandlagen
presssiatoge” bedeomng
* Einfache bis
* Niedrigsies onfachste Innenstadtische
Preisniveau Prasentation Nebenlagen
* Selbstbedenung
o * Offens Waren-
D Vemchissene | Deton
Posigen dominant
* Beratung * Offere Waren-
* Verschiedene prisentation Innenstact
Praisiagen * Sebstbedenung
dominant
s e e
Verkautskrafe verkaul stidbsche
* Esglnzender Service * Selen reine Haugs- und
« Ener hoherpreisigy Selbstbedenung  Nebeniagen
* Eingoschrinkte * Offene Waren- L d R sufler
Arspruch der Sebstbedionung m
. - von
2 W * Betreuungs- nnen-
: m:.':'"’ * Selen reine Haupt- und
mentsweches! Sebstbedionung  Nebenlagen

HURH B L U L

Globus



Ubungsaufgabe Wettbewerbsstrategien

(@) Erautern Sie die grundsatzlichen wettbewerbsstrategischen Optionen nach Porter und
ordnen Sie die verschiedenen Betriebstypen in das Strategieschema ein.
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(b) Benennen Sie die aus lhrer Sicht notwendigen Erfolgsvoraussetzungen fur den jeweiligen
strategischen Ansatz.
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Der folgenden Tabelle sind diverse Betriebsformen des Einzelhandels aufgefuhrt:
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